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BESOINS

SOLUTIONS EXISTANTES

DEMANDEURS



PERSONA

TYPE DE DEMANDEUR :

QUI EST-IL ?
Son nom, son âge, sa situation 
familiale / professionnelle, son 
lieu de vie, sa santé, sa person-

nalité, ses valeurs,...

QUELLE EST SA VIE ?
Ses activités, ses centres d’intérêts, ce qu’il aime, ce qu’il n’aime pas,...

SES COMPORTEMENTS / 
HABITUDES / USAGES :

SES PROBLEMES / BESOINS :

SES MOTIVATIONS / OBJECTIFS : SES FREINS / CONTRAINTES :
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QUELS SEGMENTS JOUENT UN RÔLE 
ÉCONOMIQUE DANS LE MARCHÉ ?

QUELS ACTEURS INFLUENCENT L’ACCÈS AU 
MARCHÉ (RÔLE NON ÉCONOMIQUE) ?
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SEGMENTS  MARCHÉ
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BESOINS FONCTIONNALITES
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PRODUITS /
SERVICES

PRODUCT /
MARKET FIT

VALUE
PROPOSITION

DISTRIBUTION
CHANNEL

REVENUE
STREAMS

COST
STRUCTURE

CLIENTS

PROPOSITION DE 
VALEUR

CANAL DE
DISTRIBUTION

MODÈLE DE 
REVENU

STRUCTURE DE
COÛTS

MARCHÉ:  ...........................................................................................................................................................................................................................................................
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QUELLE EST VOTRE ACCROCHE ?

QUELS SONT LES PROBLEMES DES DEMANDEURS / LEURS BESOINS ET LES SOLUTIONS EXISTANTES ?

QUELS SONT LES PRODUITS ET /  OU SERVICES QUE VOUS VENDEZ ?

QUI SONT VOS CLIENTS ? VOS UTILISATEURS ?

QUELLE EST VOTRE PROPOSITION DE VALEUR ?

QUEL EST VOTRE MODELE DE REVENU ? VOTRE PRIX ?

QUELS SONT VOS MOYENS À DISPOSITION (TECHNO, ÉQUIPE,  …)?

QUELLE EST VOTRE DEMANDE :  «  CALL TO ACTION » ?

CIBLE DU PITCH :  ............................................................................................................................................................................................................................................


